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Electro Dépot : le « discount a la francaise »
se développe
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- L & ! 1 Pascal Roche, patron d'Electro Dépét : «Nous visons
les cent magasms d'ici a 2017» Prochaine ouverttalenciennes. PHOTO PHILIPPE
PAUCHET.
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Electro Dépét, I'enseigne discount du groupe HTMuWBnger), ouvre son 34e magasin a
Faches-Thumesnil. Un site modele qui accueilleatapus de I'entreprise.

Dans la galaxie Auchan, on ne décourage jamais geuant des idées neuves.

Lorsqu'en 2003, Pascal Roche, aprés 25 annéespasséein d'Auchan (il a notamment

dirigé I'nyper de Saint-Martin-Boulogne et le madikg du groupe), puis cing années chez
Boulanger, décide de développer un « autre modéemagasin d'électroménager, on lui
donne carte blanche.

Cet autre modele, c'est Electro Dépét, un concagé bur celui des « cash and carry »
ameéricains : des magasins discount aux gammesgdtreintes mais a des prix 15 a 20 %
moins chers que dans une enseigne spécialisée oiarit achéte en libre service et emporte
lui-méme la marchandise.

Le premier Electro Dépot ouvre en 2004 & Bruaylés&iére sur 1 000 m2. Six ans apres, le
34e magasin ouvre ses portes au public ce jeudchds-Thumesnil, la cinquieme ouverture



de I'année, sur 2 000 m2 (2 000 références), dverrtbauches a la clé, et & un jet de pierre
d'un magasin Boulanger.

« Nous sommes complémentaires, nos concepts staredis ». Tellement complémentaires
que Boulanger (désormais inclus dans la holding HilMjroupe Auchan) detient 88 % du
capital d'Electro Dép6ét, les 12 % restant etargriét par les salariés actionnaires.

Avec aujourd’hui 850 salariés et un chiffre d'afai(non officiellement publi€) de 236,6
millions d'euros en 2008, Electro Dép6t connaltuiepa création une croissance annuelle de
l'ordre de 12 a 18 %.

« Nous visons cent magasins d'ici a 2017, estised®?&oche. Notre volonté c'est d'étre
l'argus du marché avec des magasins sans luxdlsypee gamme toujours disponible et au
méme prix qu'internet ».

Un canal Internet auquel Electro Dépot n'échappasapuisqu'un site marchand sera
opérationnel d'ici a septembre 2011.

« Mais il est hors de question de batir un businesdel discount au détriment des clients ou
des collaborateurs ». Le site de Faches doitelmdlaccueillir d'ici & mars les services
centraux (80 personnes) d'Electro Dépot. Un carbptisur le modeéle de celui de Décathlon,
ou les gens des bureaux sont proches de ceux dasmaBour une meilleure interactivité du
business model . ¢



